
 
Datum:   vrijdag 27 mei 2011 

Locatie:   Christelijke Gereformeerde Kerk (Bethel)   

  Spanjaardsgoed 7, 3901 KT Veenendaal 

Tijd:   14.30 uur tot 20.00 uur 

Initiatiefnemers:  deputaten diaconaat en deputaten evangelisatie van de 
Christelijke Gereformeerde Kerken 

Info:  Jeanette de Waard, j.dewaard@cgk.nl, 06‐24704917 

Aanmelden:  Telefonisch op: 0318‐582374 of via de website www.cgk.nl 

  

 

Programma 
 
14.30 – 15.00 uur  inloop, koffie/thee 

15.00 – 15.20 uur  welkom 

15.20 – 16.15 uur  Rondetafelgesprek met initiatiefnemers van Samen Thuis uit 
Zaandam en adviseurs van Transmissie. Samen Thuis heeft bij 
de fondswerving hulp gekregen van Transmissie. Wat heeft 
hen dat opgeleverd? En hoe is het proces verlopen? 

16.15 – 16.30 uur  koffie/thee en verplaatsen naar workshopruimte 

16.30 – 17.30 uur  eerste workshopronde 

17.30 – 18.15 uur  maaltijd  

18.15 – 19.15 uur  tweede workshopronde 

19.15 – 19.30 uur  koffie/thee en verplaatsen naar kerkzaal 

19.30 – 20.00 uur  terugblik op de dag en afsluiting 

 
  



 

Inhoud programma 
 
Hoofdprogramma 
 

 Rondetafelgesprek 
 

Hulp gezocht! Hulp gevonden! 
 
Samen  Thuis  is  een  missionair  diaconaal  initiatief  van  de  Christelijke  Gereformeerde  Kerk  in 
Zaandam. Al  in een vroeg stadium schakelde Samen Thuis, Transmissie  in om fondsen te werven. 
Waarom heeft Samen Thuis de hulp van een extern bureau ingeroepen? Hoe hebben ze dat ervaren? 
Wat heeft het ze opgeleverd? We zijn benieuwd naar hun ervaringen.  
 
Transmissie  levert  een  geïntegreerd  pakket  van  advies  en  ondersteuning  op  het  gebied  van 
organisatie,  communicatie  en  fundraising.  Transmissie  werkt  met  name  voor  de  overheid  en 
(maatschappelijke) organisaties in de non‐profit. Veel opdrachtgevers van Transmissie zijn actief in 
de sectoren zorg en welzijn, wonen en onderwijs.  
 
Tijdens het  rondetafelgesprek komt de  vraag  aan de orde wat de meerwaarde  is  van een extern 
bureau. Ook de werkwijze wordt geschetst: hoe leg je het eerste contact, hoe gaat het zakelijk in zijn 
werk, hoe zien de tarieven eruit?  
 
Al deze vragen komen aan bod en er is alle ruimte om zelf vragen te stellen.  

 
Workshops 
 

 Martin de Jong, Fondswerver 
 

De praktijk voor gemeentestichtingsprojecten 
 
‘Fondsenwerven doe  je er niet maar even bij door er af en  toe  tijd  in  te  stoppen. Nee! Heel hard 
werken en er dagelijks bovenop zitten. Een ander essentieel punt  is dat er  intensief gebeden moet 
worden hoe alles rond financiën geregeld moet worden.’ Een citaat uit een interview met Martin de 
Jong.  lid  van  de  Gereformeerde  Kerk  vrijgemaakt  Amsterdam  Centrum.  Hij  adviseert  diverse 
kerkverbanden op het gebied van geld en  fondsenwerving. Hij  is verder als deelnemer verbonden 
aan Via Nova, een gemeentestichtingsproject van de CGK Amsterdam. Kom naar deze workshop 
om te horen hoe het in de praktijk werkt.  

 
 Cor Hubach, Projectmanager House of Hope 

 

Het continueren van een missionair diaconaal project ‐ de lange termijn 
Een missionair  of  diaconaal  project  starten  is  niet  het moeilijkste. Met  een  goed  projectplan  en 
betrokken vrijwilligers kom je vaak al een heel eind. Er zijn bijna altijd fondsen en kerkelijke gelden 
te vinden die het project in de opstartfase willen steunen, soms ook voor meerdere jaren. 
Veel moeilijker  is het om de financiën voor de  langere termijn op orde te houden. Hoe zorg  je dat 
waardering voor het werk wordt omgezet in klinkende munt? Hoe verwerf je structurele inkomsten 
 



 
 voor de langere termijn? Vragen die niet makkelijk te beantwoorden zijn.  
Cor Hubach, initiatiefnemer van Stichting House of Hope, zit volop in dit proces. Hij deelt graag zijn 
ervaringen en zal ingaan op uw vragen. 

 
 Prof. Gerard den Hertog, ethicus aan de TU in Apeldoorn 

 

Waar mogen we het geld vandaan halen? 
In het evangelie lezen we Jezus' oproep om 'vrienden te maken' met behulp van de 'onrechtvaardige 
mammon' (Lukas 16,9). Wat bedoelt Jezus daarmee? Dat we de vraag of het er wel rechtvaardig aan 
toe gaat, niet zo ernstig hoeven te nemen? In dat geval hoeven we bij fondswerving niet zo nauw te 
kijken. Of bedoelt Jezus iets heel anders? We nemen ons vertrekpunt bij de gelijkenis die Jezus eraan 
laat voorafgaan en zien de vraag onder ogen, welke weg Hij zijn leerlingen daarin wijst. En wat zegt 
het vandaag over de vragen waarop we stuiten bij fondswerving? Waarop we hebben te letten? 
N.B.: heb je al vragen over de ethische aspecten van fondswerven? Laat het ons weten, dan zullen deze 
vragen meegenomen worden in de voorbereiding.  
 

 Marco van der Graaf, medewerker bij TEAR 
 

Hoe zet je een projectplan op 
Je  projectplan  of  het  aanvraagformulier  van  het  fonds  is  de  basis waarop  je  financiële  aanvraag 
beoordeeld gaat worden. Daarin zal je helder en concreet moeten duidelijk maken wat je missie en 
visie  is. Hoe doe  je dat nu op een goede manier? Wat  is een goede structuur voor zo'n plan? Wat 
vinden  fondsen belangrijk? Hoe ga  je om met de vragenformulieren van  fondsen? Marco van der 
Graaf heeft daar bij TEAR veel ervaring mee opgebouwd en kan je verder helpen. 

 
Spreekuur 
 

 Barend van Amerongen, penningmeester deputaten evangelisatie 
 Jan de Hoog en Corine Bossenbroek van Transmissie 

 
Om meer zicht te krijgen op de mogelijkheden van fondsenwerving  is het zinvol je  ideeën met een 
deskundige door  te spreken. Tijdens de workshops kun  je  intekenen voor een persoonlijk gesprek 
met  de  penningmeester  van  deputaten  evangelisatie,  Barend  van  Amerongen.  Je  kunt  ook  in 
gesprek gaan met Jan de Hoog en Corine Bossenbroek van Transmissie.  
 
Bij de penningmeester kun  je met  al  je  vragen over  financiën  terecht. Als  je een project aan het 
opstarten  bent,  de  subsidie  van  deputaten  al  ontvangt  of  vragen  hebt  over  het  vervolg  na  de 
subsidieperiode. Teken in en leg je eigen situatie aan hem voor en vraag advies.  
 
Datzelfde geldt voor de adviseurs van Transmissie. Zij hebben de expertise in huis om projecten op 
te zetten en te begeleiden, van idee tot uitvoering. Zij kennen de wereld van de fondsenwerving van 
binnenuit en helpen graag mee mooie en aansprekende initiatieven te realiseren.  
 
Heb je na het rondetafelgesprek nog vragen? Of wil je sowieso advies inwinnen over een projectidee 
of  fondsenwerving  in  het  algemeen? Dit  is  dé mogelijkheid  om met  deskundigen  in  gesprek  te 
komen! 
 



 

Dienstenbureau CGK 
Postbus 334 
3900 AH  Veenendaal 
 
Telefoon: 0318‐582374 
E‐mail: evangelisatie@cgk.nl 
 
www.cgk.nl 


